
工商业储能如何重塑东亚省的租金逻辑

最近和几位在东亚省做产业地产的朋友聊天，他们不约而同地提到一个现象：那些安装了储能系统的厂房或商业综
合体，似乎在租赁市场上变得更“抢手”了。这听起来有点意思，对吧？传统上，决定一处工业地产租金的核心因
素无非是地段、面积和基础配套。但如今，一套看不见摸不着的“储能系统”，竟然开始影响租金的定价逻辑和资
产吸引力。这背后，其实是一场静默的能源价值革命。
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　　让我们先看一组数据。东亚省作为制造业与商业活动密集的区域，其电价结构通常呈现出显著的高

峰与低谷差异。对于工商业用户而言，电费支出往往是运营成本中仅次于人工和原材料的大头。根据一

些行业分析报告，在典型的峰谷电价差下，一套设计合理的储能系统，通过“谷时充电、峰时放电”的

简单套利操作，能为企业节省15%至30%的综合用电成本。这可不是个小数目，尤其对于高耗能的生产型

企业，省下的电费直接等同于增加的利润。你想想看，对于租户来说，两个其他条件相当的场地，一个

能帮自己每年省下几十万甚至上百万的电费开支，他的选择倾向会如何？这种由储能带来的“成本缓冲

”能力，正悄然转化为物业的额外竞争力。

　　这种现象并非偶然。更深层次地看，它反映了能源供应从“公共品”向“资产附属品”的演变。过

去，电力像自来水一样，来自电网，按表付费。但现在，随着可再生能源渗透率提高和电网稳定性挑战

，企业开始追求更自主、更经济、更可靠的用能方式。储能系统，就像为物业配备了一个私人的“能量

银行”和“稳压器”。它不仅能削峰填谷省钱，还能在电网临时限电或故障时提供应急保障，确保关键

生产线或数据中心不间断运行。对于租户，这意味着一份宝贵的运营确定性和风险规避。对于业主或园

区运营方，提供带储能解决方案的物业，相当于提供了一份增值服务，其资产自然能脱离同质化竞争，

获得租金溢价或更高的出租率。这种价值提升，本质上是对未来能源风险的一种对冲和定价。

　　一个具体的场景：从成本中心到价值引擎

我们不妨设想一个在东亚省常见的电子制造园区。园区业主面临老问题：租金增长乏力，吸引优质租户

越来越难。传统的应对方式是翻新外立面或降低租金，但这治标不治本。此时，如果引入像海集能（Hig

hJoule）这样拥有近20年技术沉淀的解决方案，故事就不同了。海集能并非简单的设备供应商，而是提供

从咨询、设计、产品到智能运维的“交钥匙”数字能源服务商。他们可以为整个园区部署一套“光储充

”一体化微网系统。

　　对业主而言：这套系统能优化园区整体用能，降低公共设施电费，甚至可将多余绿电出售。更重要

的是，它成为了招商的“王牌”——“入驻我的园区，享受稳定且低于市价的绿色电力”。这直接提升

了资产价值和租金谈判能力。

  对租户（制造企业）而言：他们获得了可预测的能源成本，生产免受拉闸限电困扰，甚至能满足海外客

户对供应链碳足迹的要求。省下的电费就是纯利润，生产连续性得到了保障。
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　　你看，储能在这里，将能源从纯粹的“成本中心”，转变为了连接业主与租户的“价值引擎”，共

同分享节能红利和稳定性溢价，从而重塑了租金的构成基础——租金里，开始包含“能源保障与优化服

务”的价值部分。

　　海集能的实践：让技术适配场景，而非相反

谈到具体落地，技术可靠性是基石。海集能深谙此道，他们在江苏的南通和连云港布局了差异化生产基

地。南通基地擅长为复杂的工商业场景做定制化设计，就像高级裁缝，确保系统完美契合特定厂房的负

荷曲线与空间限制；而连云港基地则实现标准化产品的规模化制造，保障核心部件的质量与成本优势。

这种“定制与标准并行”的模式，确保了从电芯到系统集成的全产业链把控。对于东亚省多样化的工商

业客户，无论是食品冷链的持续供电需求，还是精密电子车间的电压敏感型设备，海集能都能提供适配

的解决方案，确保储能系统不是摆设，而是真正高效、智能、绿色的生产力工具。

　　更进一步思考，这种“储能赋能地产价值”的趋势，会仅仅停留在租金层面吗？恐怕不会。它可能

催生新的商业模式，比如能源服务合约（ESCO）与租赁合约的捆绑，业主投资储能，与租户共享节能收

益；也可能推动绿色金融，因为具备储能和分布式能源的物业，在ESG评级中更占优势，更容易获得绿色

贷款或较低利率。这扇门一旦打开，后面的想象空间是广阔的。对于东亚省的工商业主和投资者来说，

现在是否需要重新评估名下资产的“能源属性”？是继续被动支付电费账单，还是主动将能源管理升级

为资产增值的核心策略？这个问题，值得每一位产业参与者仔细琢磨。

　　——

来源: https://hj-wireless.com

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

Generated by https://hj-wireless.com 第 2 页 / 共 2 页

http://www.tcpdf.org

