
商业综合体混合供电报价背后的能源经济账

你好，我是海集能的一位产品技术专家。如果你在管理一座商业综合体，无论是购物中心、写字楼还是大型酒店，
你大概率正在面对一张复杂的电费账单，并且对“混合供电”这个听起来很技术、但可能关乎未来十年运营成本的
词，感到既好奇又有些无从下手。我们今天就来聊聊这个话题，顺便帮你把这张账算算清爽。
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　　你好，我是海集能的一位产品技术专家。如果你在管理一座商业综合体，无论是购物中心、写字楼

还是大型酒店，你大概率正在面对一张复杂的电费账单，并且对“混合供电”这个听起来很技术、但可

能关乎未来十年运营成本的词，感到既好奇又有些无从下手。我们今天就来聊聊这个话题，顺便帮你把

这张账算算清爽。

　　现象很普遍：商业综合体是城市里的“能耗巨兽”。照明、空调、电梯、数据中心⋯⋯这些设施24

小时不间断地运转，让电费成为仅次于人力和租金的第三大运营成本。更麻烦的是，电网的峰谷电价差

越来越大，尤其在夏季用电高峰，电费账单上的数字常常让人“肉痛”。传统的应对方法无非是节能改

造，或者咬牙硬扛。但有没有一种方案，不仅能省钱，还能让能源供应更可靠、更绿色？这就是混合供

电系统登场的背景。

　　我们来摆点数据。根据中国建筑节能协会的研究，大型公共建筑的能耗中，空调系统约占40%-50%，

照明约占20%-30%。而电网的峰时电价可能是谷时电价的3-4倍。这意味着，如果你的综合体每天有4-6小

时运行在电价高峰，那么这部分电力成本将占据总电费支出的极大比例。一个直观的计算是，一座年用

电量1000万度的中型综合体，通过合理的“光伏+储能”混合供电系统进行峰谷套利和需量管理，理论上

每年节省的电费开支可以达到百万级别。这可不是一笔小数目，对伐？

　　现在，让我们看一个更具体的构想。想象一座位于华东地区的商业综合体，总建筑面积20万平方米

。它的屋顶和停车场顶棚有大约2万平方米的可用面积。如果安装光伏系统，装机容量约1.5兆瓦。我们海

集能可以为它设计这样一套混合供电方案：

　　光伏发电部分：年发电量约150万度，优先供综合体白天的负载使用，直接抵消高价市电。

  储能系统部分：配置一套500千瓦/1兆瓦时的集装箱式储能单元。它在夜间电价低谷时充电，在白天电价

高峰时放电，进一步“削峰填谷”。

  智能能源管理系统（EMS）：作为大脑，实时监测负荷、电价和发电情况，自动优化光伏、储能和电网

三者的出力，实现经济效益最大化。

　　这套系统不仅关乎省钱。在电网临时检修或极端天气导致供电不稳时，储能系统可以无缝切换，为

关键负荷提供至少2小时的备用电源，保障商场运营不中断。这种供电可靠性的提升，对于高端商业体而

言，其品牌价值的维护意义，有时甚至超过直接的节电收益。

　　说到这里，我想介绍一下我们海集能。我们成立于2005年，快20年了，一直扎在新能源储能这个领域

。总部在上海，在江苏有南通和连云港两大生产基地，一个搞定制化，一个搞规模化。我们从电芯、PCS
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到系统集成和智能运维，都能自己做，目的就是为客户提供一站式的“交钥匙”储能解决方案。尤其在

站点能源和工商业储能方面，我们积累了大量实战经验，产品都卖到全球各地去了，各种电网条件和气

候环境都适应过。我们的核心思路，就是要把复杂的能源系统，做成客户手里简单、可靠、还能赚钱的

工具。

　　那么，对于商业综合体来说，评估一份混合供电报价，到底应该关注哪些核心要素呢？我建议你拿

起计算器，重点算清三笔账：

　　考量维度

    关键问题

    海集能的应对思路

　　经济性

    初始投资多少年能收回？全生命周期内的度电成本是多少？

    提供详细的财务模型分析，涵盖设备、安装、运维及残值，清晰展示投资回报周期。

　　可靠性

    系统如何应对电网波动？备用电源能支撑多久？

    采用高安全长寿命电芯，集成智能温控与消防；EMS具备孤岛运行与黑启动能力。

　　可持续性

    系统本身的碳足迹如何？未来能否扩容或兼容新技术？

    模块化设计，支持柔性扩容；系统设计预留接口，适应未来V2G等新型电力市场需求。

　　一份优秀的报价单，不应该是一堆设备和价格的罗列，而应该是一份清晰的能源资产投资建议书。

它需要基于你综合体具体的负荷曲线、屋顶结构、当地电价政策和气候数据，进行精细化的模拟和设计

。真正的价值不在于安装了多大容量的光伏板或储能柜，而在于这套系统在未来25年的生命周期内，能

否像一位不知疲倦的“能源管家”，持续地为你优化每一度电的流向和价值。

　　所以，下次当你收到一份关于商业综合体混合供电的方案或报价时，不妨先问自己一个问题：这份

方案，是在卖给我一套昂贵的设备，还是在为我构建一个长期、稳定、可计算的能源竞争优势？

　　——
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